THE INNOVATION SPEAKER

Mario A. Brickner

SPEAKER-KIT

Mario A.
Bruckner.

Keynote Speaker zu Kunstlicher Intelligenz,
Strategie und Transformation

FUR PROGRAMMPLANUNG, PRESSE UND EINKAUF

Alles, was ins Programmbheft muss — zur Ubernahme
freigegeben, ohne Rickfrage.

(1 Kurzvita in drei Langen - Stationen -
Namensschreibweise

(0] Sechs Vortragstitel mit Abstract und
Ergebnisversprechen

04 Formate - Technikbedarf - Buchungsablauf -
Rechnungsdaten

the-innovation-speaker.de
mail@calade.de - +49 (40) 30239760

CALADE GmbH - empower the power inside.



SPEAKER-KIT - MARIO A. BRUCKNER Kurzvitaund Stationen

Kurzvitain drei Langen.

Alle drei Fassungen sind zur direkten Ubernahme freigegeben. Korrekte Schreibweise: Mario A. Briickner, in
englischsprachigen Programmen Mario A. Brueckner. Funktion: Griinder, CALADE GmbH — nicht Geschaftsflhrer.

Kurzfassung 25 WORTER

Mario A. Briickner zeigt Fuhrungskreisen, warum Kl-Vorhaben im eigenen Haus stecken bleiben — und was
FUhrung andern muss. Erfinder der Methode Living Transformation®, Sachbuchautor und Unternehmer.

Mittlere Fassung 60 WORTER

Die meisten Vortrage Uber Kunstliche Intelligenz erklaren, was méglich ist. Mario A. Brlckner erklart, warum
es im eigenen Haus trotzdem nicht passiert — und was Fuhrung anders machen muss. Seit 2004 baut er
Organisationen um, in Europa und den USA. Daraus entstand Living Transformation®: eine Methode, die
Veranderung im Betrieb verankert, statt sie als Projekt zu fihren. Keynotes auf Deutsch und Englisch, fur
Hauser von 50 bis 50.000 Mitarbeitenden.

Langfassung RUND 150 WORTER

Die meisten Vortrage Uber Kunstliche Intelligenz erklaren, was maoglich ist. Mario A. Briickner erklart, warum
es in Organisationen trotzdem nicht passiert.

Er hat Veranderung nicht nur begleitet, sondern verantwortet — mit dem Ergebnis am eigenen Namen. Seit
2004 baut er Organisationen um, in Europa und den USA, in Hausern von 50 bis 50.000 Mitarbeitenden: in
Energie, Automobil, Telekommunikation, Industrie, Konsumgutern und im Finanzwesen.

Aus dieser Arbeit entstand Living Transformation®: eine Methode, die Veranderung im laufenden Betrieb
verankert, statt sie als Projekt mit Enddatum zu fiihren. Er hat mehrere Sachbuicher dartiber geschrieben,
die Agilizer® Academy mit Gber 200 Trainings aufgebaut, unterrichtet Corporate Strategy und Scaled

Agility an akademischen Instituten und hat unter anderem auf dem SAFe Summit in Denver gesprochen.

Weil er weiter in Mandaten arbeitet, stammen seine Beispiele aus dem laufenden Jahr — einschlieBlich
der Stellen, an denen es beinahe schiefging.

Stationen

Diese Liste steht bewusst neben der Vita und nicht darin — fir Programmbhefte, die eine Referenzangabe

verlangen. Wer sie nicht braucht, lasst sie weg.




SPEAKER-KIT - MARIO A. BRUCKNER Vortragstitel und Abstracts

Sechs Themen, ein roter Faden.

Alle Titel und Beschreibungen sind zur Ubernahme ins Programmheft freigegeben. Jeder Vortrag wird vorab auf Branche, Anlass

und Vorwissen des Publikums zugeschnitten. Der hervorgehobene Satz je Themaist das Ergebnisversprechen.
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Warum Kl-Transformationen scheitern
und was fuhrung jetzt anders machen muss

Die Technik st selten das Problem. Initiativen bleiben stecken, weil das Zielbild fehlt, Entscheidungswege
unklar sind und niemand benennt, wer flir ein Ergebnis geradesteht. Der Vortrag zeigt die wiederkehrenden
Bruchstellen —und die Flihrungsaufgaben der ersten hundert Tage.

Danach weiB3 Ihr Fiihrungskreis, an welcher der drei Stellen die eigene Initiative gerade hangt.

Kinstliche Intelligenz in Alltag und Unternehmen
hype, nutzen und realitat

Eine Einordnung ohne Technikjargon: Was kénnen heutige Kl-Systeme wirklich, wo liegt der belastbare
Nutzen, und woran erkennt man ein aufgeblasenes Versprechen? Mit Beispielen, die auch ein Publikum ohne
IT-Hintergrund sofort einordnet.

Danach kann lhr Publikum ein KI-Versprechen von einem Kl-Ergebnis unterscheiden — ohne Technikwissen.

EU Al Act, Governance und Haftung
welche ki-risiken jetzt zu beherrschen sind

Seitdem 2. August 2026 gelten die Transparenzpflichten nach Artikel 50. Gleichzeitig hat der Digital Omnibus
die Hochrisiko-Pflichten auf Dezember 2027 verschoben. Was das praktisch heist — und welche Governance
jetzt entstehen sollte, statt erst 2027.

Danach kennt Ihre Runde die drei Fragen, die vorjeder Compliance-MaBnahme zu beantworten sind.

Megatrends
von dertrendliste zureigenen entscheidung

Demografie, Dekarbonisierung, Digitalisierung, geopolitische Verschiebung: Megatrends sind bekannt.
Nutzen entsteht erst, wenn eine Organisation daraus eigene Entscheidungen ableitet. Der Vortrag Ubersetzt
groBe Krafte in konkrete Fragen an das Geschéaftsmodell.

Danach hat Ihr Team drei konkrete Fragen an das eigene Geschaftsmodell statt einer Trendliste.

Living Strategy

richtung halten und trotzdem korrigieren

Strategie als laufender Prozess statt als Dokument, das einmal im Jahr entsteht und dannin der Ablage altert.
Wie Organisationen Kurs halten und schnell nachsteuern, wenn sich Annahmen als falsch erweisen.

Danach weiB Ihr Fiihrungskreis, woran er merkt, dass eine Annahme nicht mehrtragt.

Living Transformation
veranderung, die nicht bei null anfangt

Veranderung scheitert zuverlassig, wenn sie als Projekt behandelt wird — mit Anfang, Ende und
Lenkungsausschuss. Der Vortrag zeigt, wie Transformationsfahigkeit dauerhaft in den Betrieb eingebaut wird.

Danachistim Raum geklart, was nach dem Ende des Projekts weiterlaufen muss.



SPEAKER-KIT - MARIO A. BRUCKNER Formate, Technik, Einkauf

Was Sie zur Freigabe brauchen.

Formate Technikbedarf vor Ort

m Keynote 45 bis 60 Minuten inklusive Fragen m Beamer oder LED-Wand mit HDMI-

m Impulsvortrag 20 bis 30 Minuten Anschluss

m Halbtags-Workshop 3 bis 4 Stunden m Headset oder Ansteckmikrofon, kein
. . . L Handmikrofon

m Strategietag Uber einen Tag, Ergebnis ist ein

beschlossener Plan m Anschluss fur den eigenen Laptop

Die Prasentation wird vorab als Sicherung
bereitgestellt

Podiumsdiskussion und Panelmoderation n

m Online-Keynote und Webinar

In vier Schritten zum Termin Auftraggeber und Rechnungsdaten

m Anfrage mit Datum, Ort, Anlass und m CALADE GmbH, NaabstraBe 18, 93188
Teilnehmerzahl Pielenhofen

m Vorgesprach von etwa 30 Minuten zu m Amtsgericht Regensburg HRB 17029
Publikum und Ziel m USt-IdNr. DE320517461

m Schriftliches Angebot — mit Bestatigung ist @ Rechnung nach dem Auftritt, Reisekosten
der Termin fest nach Beleg

m Auftritt inklusive Vor- und Nachbereitung s Gesonderte Konditionen fiir Non-Profit,

Kammern und Bildungseinrichtungen

Fotos.

Diese Bilder sind in Web-Aufldsung freigegeben fur Ankundigung, Website und Social Media—abrufbar unter the-innovation-
speaker.de/speaker-kit.html. Fir den Druck (Programmbheft, Rollup, Plakat) schickenwir die Originale mit 300 dpi und dem
Bildnachweis des Fotografen zu; eine kurze Nachricht an mail@calade.de genugt, RUckmeldung innerhalb eines Werktags.

N
il

Portrat, hoch Buhne, hoch Saal mit Publikum, quer
800 x 1000 800 x 1000 1400 x 599

Terminnoch frei? mail@calade.de
+49 (40) 30239760

Datum und Ort gentigen flr eine erste Rlickmeldung — in der Regel
innerhalb von 24 Stunden. the-innovation-speaker.de




